
Das Zukunftszentrum Süd wird im Rahmen des Programms „Zukunftszentren“ durch das Bundesministerium für Arbeit und 
Soziales und die Europäische Union über den Europäischen Sozialfonds Plus (ESF Plus) sowie anteilig durch die jeweiligen 
Landesministerien für Wirtschaft in Bayern und Baden-Württemberg gefördert. 

Projektpartner:

Innovation und Geschäftsentwicklung sind wichtige 
Treiber für den Erfolg von Unternehmen. Wir zeigen 
Ihnen, wie Künstliche Intelligenz (KI) Kleinen und 
Mittleren Unternehmen helfen kann innovative 

Geschäftsideen zu generieren.

Melden Sie sich noch heute an und entdecken Sie 
die neuesten Entwicklungen und Best Practices in 
der KI-gestützten Geschäftsentwicklung und im 

Innovationsvertrieb!

Innovative 
Geschäftsentwicklung:

KI als Treiber des Erfolgs

Anmeldung
Haben Sie Fragen?

Kontaktieren Sie uns.

14. März 2023

15.00 – 16.30 Uhr

virtuell

https://www.eventbrite.de/e/ki-gestutzte-neugeschaftsgenerierung-und-neuer-innovationsvertrieb-tickets-522351867497
mailto:alexandra.reitmeier@bbw.de?subject=Neugeschäftsgenerierung%20Event%20-%2017.03.2023


Wir zeigen Ihnen wie KI innovative Geschäftsideen 
generieren und die Effizienz von Geschäftsentwicklung 

steigern kann. Dadurch können Sie sich neue 
Wachstumsmöglichkeiten erschließen und Ihre 

Wettbewerbsfähigkeit verbessern.

Dafür präsentieren Experten aus der Branche ihre 
Erfahrungen und Kenntnisse, geben wertvolle Einblicke in 
die Anwendung von KI in der Geschäftsentwicklung und 
zeigen Ihnen Anwendungsbeispiele und Best-Practices.

15:00-15:05 Begrüßung Vincent Homp

Zukunftszentrum Süd

15:05-15:25 KI gestützte 

Neugeschäfts-

generierung 

Prof. Dr.-Ing. Thomas 

Abele

FOM Hochschule für 

Ökonomie & Management

Gründer von

TIM-CONSULTING

15:25-15:45 Innovationsvertrieb Matthias Brinkmann

2be – die markenmacher

15:45-15:55 Kostenfreie Beratung 

für innovative 

Geschäftsentwicklung

Vincent Homp

Zukunftszentrum Süd

15:55-16:20 Breakout Rooms:

1. Wie kann ich KI in der 

Neugeschäftsgenerierung einsetzen?

2. Wann startet die Vertriebskampagne im 

Innovationsprozess?

3. Intrapreneurship-Kultur fördern

16:20-16:30 Ergebnisse der Breakout Rooms
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